
 

     

Overblik på detailniveau 
Grupper aktørerne – øg fokus – skab 
merværdi  
 
• Automatiseret registreringsværktøj 
• Styringsværktøj 
• Sporbart sags nummer 
• Administrer og allokere egne ressourcer 
• Sikre korrekt information 
• Enkel & brugervenlig løsning 
• Simpel installation 
 
 
Kort & godt 
 
b Fuld integration til Axapta CRM 
b Projektorienteret  
b Standardrapporter 
b Skaber overblik og sikre resultater 
b Vidensdeling på tværs af organisationen 
b Udviklet i Axapta 
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  Aktivitetstyring til Axapta  
 
En vertikal ”brancheløsning”  
Efter mange forspørgsler og flere løsningsmodeller 
har vi valgt at udviklet et Aktivitetsstyrings modul til 
Microsoft Axapta. 
 
Modulet er delt op i to overordnede dele: 
 

 Aktivitetsstyring  
 Udlån / Vareprøve 

 
Aktivitetsstyring 
Projektorienterede virksomheder vil nikke 
genkendende til den problematik der ligger i  
at have flere tilbud, dokumenter, aktiviteter m.v.  
ude til de implicerede parter under den samme 
sag/projekt, da dette ofte medfører uoverskuelige 
sagsakter.  
 
Modulet giver dig mulighed for at strukturere alle 
informationer (dokumenter, tilbud m.m.) og samtidig 
angive et unikt sags nummer på selve sagen. 
Sagsnumret er fuldt sporbart. 
 
Værktøjet er endvidere med til at strukturere 
informationer gående på kontaktoplysninger og 
stamdata på de enkelte implicerede partere i 
projekterne. 
  
Modulet giver mulighed for direkte tilgang til CRM´s 
aktiviteter, tilbud og dokumenter på såvel sags- som 
på linieniveau.  
 
Integrationen med CRM og eksempelvis 
salgsstyrings-værktøjet åbner op for muligheden for, 
at føre statistik på flere niveauer eks. 
sandsynligheden ved at få ordren m.v.. 
 
Vareprøver (smagsprøve) 
Køb eller ej, de fleste kender det vel godt - 
produktet skal først lige vendes og drejes før 
beslutningen tages.  
 
Netop derfor udsender de fleste virksomheder i dag 
gerne vareprøver som et led i salgsprocessen. 
Virksomhederne indser dog hurtigt, at det er 
forholdsvis tungt at administrere alle vareprøverne. 
”Hvem har lånt hvad?, hvornår?” o.s.v.. 
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Denne problematik har afstedkommet dette 
effektive registreringsværktøj som er en del af 
byggesags modulet.  
 
Værktøjet giver kunden mulighed for at tilgå vitale 
statusoplysninger omkring vareprøverne. 
 
Du har mulighed for at registrere alle de aspekter 
der er omkring udlån af egne produkter til den 
enkelte virksomhed. På baggrund af det 
registrerede har medarbejderne i udlåns-
virksomheden blandt andet mulighed for at tilgå 
oplysninger omkring:  
 

 Hvilket produkter der er blevet udlånt 
(antal/stk. bundet op på lånevirksomhed) 

 Hvilken medarbejder der har udlånt 
produkterne  

 Periode for selve udlånet 
 
Der er endvidere mulighed for at udskrive en 
følgeseddel direkte fra modulet blot ved et enkelt 
klik.   
 
Denne form for systematisering gør, at det er både 
nemt og hurtigt at administrere alle virksomhedens 
vareprøver samtidig med, at overblikket bevares.    
 
Kontaktinfo 
For yderligere information om byggesags modulet til 
Axapta, kontakt venligst Axdata på  
telefon: 7020 7505 eller pr.  
E-mail: axdata@axdata.com 
 
Besøg www.axdata.dk og læs mere om nogle af 
vores andre løsninger til Microsoft Business 
Solutions Axapta / Xal. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
  


